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Le logiche della riorganizzazione
Passaggio da un organizzazione per ramo/ pdt 
ad una per mercato/segmento :

•Focalizzazione delle linee assuntive su esigenze dei 
clienti/ mercati con:

-Miglior comprensione delle peculiarità del cliente/ 
segmento di mercato e del canale di vendita di riferimento
-Responsabilizzazione sul valore del cliente per la 
Compagnia, a prescindere dai rami

UnipolSai

Ramo Segmento di 
clientela 

Unipol FonSai
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Le logiche della riorganizzazione



La nuova 
Organizzazione 

del Canale 
Broker



NUOVO MODELLO GESTIONE BROKER

Gerenze

Nel passato

Tutti i Broker

Nel presente

Clienti

• Le gerenze gestiscono oggi tutti i broker, con 
suddivisione unicamente tra piazze, e possibilità 
di ingresso da Unipol o da FonSai

Clienti

• Creazione di due punti di accesso distinti in funzione delle 
caratteristiche dei broker per aumentare il presidio sul 
canale

Broker
(circa 550 broker)

Large Broker
(26 gruppi di broker)

Gerenze 
Broker

Gerenze 
Large Broker



Tutti i clienti, 
con focus sul segmento corporate        

Tutti i clienti, 
con focus sulle medie aziende          

Broker

Gerenze 
Broker

Gerenze 
Large broker

Segmenti di 
clientela Large 

Corporate
Imprese 
>150M€

Middle 
Corporate

imprese 
50-150M€

PMIPersone

Tutti i Broker sul mercato
ad eccezione dei Large
circa 550 tra Unipol e FonSai

26 gruppi di Broker
individuati in base alle potenzialità di sviluppo 

sulla clientela corporate

Large 
Corporate

Imprese 
>150M€

Middle 
Corporate

imprese 
50-150M€

PMIPersone

•Sviluppo/ mantenimento PTF Broker 
presidiando redditività ed efficienza Priorità

•Sviluppo del segmento Corporate, 
migliorando il livello di servizio e 
presidiando la relazione con i Large 
Broker

STRATEGIA BROKER: OBIETTIVI PER CANALE



I 26 BROKER LARGE

AON DE BESI – DI GIACOMO SPA
MARSH PCA SPA
GPA STRATEGICA INS. MANAGEMENT SRL
ASSITECA INSER SPA
WILLIS ASSICONSULT SRL
GENERAL BRK. SERV. SPA MANSUTTI SPA
ITAL BROKERS SPA BAZZI & PARTNERS SPA
ARENA BROKER SRL UNION FLAG INS. BR.
PURICELLI & GHEZZI SRL BANCHERO COSTA INS. BR
LENZI PAOLO BR. SRL FONTANA RAVA - TOSCANO
MAG IN PIU’ BROKER SRL
SAPRI BROKER SRL CAMBIASO RISSO MARINE
ANDREA SCAGL. SPA POLIASS SRL
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Broker

Commerciale 
Broker

Broker
Cagliani

Back Office

Broker Affari 
Speciali

Budgeting e 
Reporting

Supporto 
Operativo

Lombardia

Gestione Mandati 
Broker

Nord Ovest 
Toscana

Triveneto 
Emilia Romagna

Centro Sud

Gerenze 
Broker

Polizze 
Dipendenti

Gerenza
Milano

Gerenza
Torino

Gerenza
Padova

PMI e Professionisti

Gerenza
Roma



GERENZA DI ROMA – BROKER

Gerenza Roma

Bucolo

Area 1

Flumini

Area 2

Guglielmi P.
• Campanelli
• Casagni
• Cavazza
• Chianello
• Clementi
• D’Agosto
• Di Mola
• Lasco
• Limoncelli
• Luci
• Marino
• Masci
• Massella
• Mastroddi
• Maturi
• Mora
• Paradiso
• Parentini
• Petroselli
• Pietripaoli
• Pompei
• Scopigno
• Sinesio
• Zaccagnini

• Casadidio
• Castroni
• Fargnoli
• Fecchi
• Guglielmi F.
• Leoni
• Pastorelli
• Portera
• Proietti
• Valerio

Commerciale Centro Sud
• Spadoni Romano 
• Manca di Nissa

Broker 
Div. Sasa

Gallo

Supporto 
Tecnico Auto 

Rusciani
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Large Broker

Commerciale 
Large Broker

Industry 
Leader

Gerenza di 
Padova

Gerenza di 
Genova

Supporto 
Operativo Back Office

Large Broker
Bertoni

Back Off. 
MI

Back Off. 
PD

Grandi Clienti e 
Polizze di 
Gruppo 

Grandi 
Clienti

Polizze di 
Gruppo

Gerenza di 
Roma

Gerenza di 
Milano

Area 1 Area 2Area 1 Area 2 Area 1 Area 2

BO

Corporate



Gerenza Roma

Minotti

Unit 1

Morganti

Unit 2

Folcarelli

• Lombardi

• Carbonara

• Pisano

• Manfrini

• Danella

• Milli

• Giuliani

• Mancini

• Staltari

• Ciampa

• Malvagna

• Frattale

• Gianlorenzo

• Brega

• Campagna

Commerciale Centro Sud
• Cordaro


